Tu proyecto

N EGOC I os Informe de proyecto, proyeccion de nuevos
servicios, mercado y competencia.
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Producto

Descripcion

Servicios

Descripcion

Mercado

Analisis del trafico del
mercado actual.

Estrategia

Precios
Comunicacioén
RRHH

Target

Cliente ideal de nuestro

mercado actual.

Dafo

Analizaremos las
debilidades, amenazas,
fortalezas y
oportunidades de la
empresa.

Competencia

Analisis del trafico de
los principales
competidores de |la
zona.

Rentabilidad

Estudio econdmico del
proyecto.




NUESTRO
PROYECTO

Descripcion exhaustiva del proyecto.
Localizacion.
Particularidades y valor anadido.




Detalle de servicios y
productos que
ofrece.




Precios

Estrategia de precios a seguir para la implementacion de precios

Comunicacion

Estrategia de comunicacion a seguir

Personal:

e Descripcion de personal necesario para el funcionamiento del proyecto




AUDIENCIA DIRIGIDA




TARGET

BUYER PERSONA

Los clientes del proyecto pueden ser de diversos tipos, ejemplo:

Analisis del perfil de cliente: buyer person ideal al que dirigir los productos y
publicidad.

SECTOR DE LA
BELLEZA

A mujeresy hombres en 21y 33
anos, estudiantes de escuelas o
formacion profesional,
autonomos o freelancers del
sector de la belleza e imagen
personal que busguen una
ubicacion donde desarrollar sus
trabajos con clientes, crear
contenido para su canal o red
social, o un portfolio para sus
servicios.

FREELANCERS,
AUTONOMOS,
MUJERES,
COLECTIVO LGTIB

BARCELONA O
CERCANIAS

INGRESOS BAJOS-
MEDIOS




MERCADO DEMANDANTE

Analisis de mercado de las principales busquedas de potenciales clientes.
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MERCADO

Trafico Mensual desde Granollers

Utilizando kw como las que se adjuntan en los graficos, analizamos las blusquedas
mensuales por las cuales es posible atraer potenciales clientes interesados en el taller en la
zona de Granollers, con una media de CPC (coste por clic) de alrededor de 0,48$%,
cubriendo una cobertura de 230.000 personas.

Keyword Busquedas mensuales Competition CPC<= CPC =

taller chapa y pintura 10 Baja 0,35 1,19

taller reparacion 10 Desconocida

taller automocidn 10 Baja

taller chapa 10 Desconocida

reparacion de vehiculos 10 Desconocida . s
chapa y pintura 20 Baja 0,37 0,86 PromEdIO de busquedas
taller de chapa y pintura 10 Baja

taller de coches 10 Baja 0,45 1,11 mensualeS:
chapa y pintura precios 10 Media 0,19 0,53

taller chapa y pintura cerca de mi 10 Desconocida

taller de carroceria 10 Desconocida

reparacion de chapas de autos 10 Desconocida

talleres de reparacion de chasis Desconocida

taller de reparacion de automdviles 10 Baja 2 O O
reparacion aire acondicionado coche 10 Alta

taller chapa pintura 10 Baja

precio chapa y pintura lateral coche 10 Desconocida

taller pintura coches 10 Media

reparacion de motos a domicilio 10 Desconocida

talleres de chapa y pintura cerca de mi 10 Media

Total: 200

Se han encontrado un total de 21 palabras clave relacionadas con los servicios del
taller de chapa y pintura en el area de Granollers, dandonos un resultado de 200
busquedas.



MERCADO ESPANA

Tendencias de busqueda
kw: Taller de chapa y pintura

Interés a lo largo del tiempo ¥ ¢<:

M A

kw: chapa y pintura

Analizamos las tendencias de busqueda a través de google trends de las principales palabras
clave que llevaran a nuestro taller, en primer lugar vemos que hay picos destacados en los
meses de diciembre y enero con mayor numero de busquedas, en sequndo lugar vemos como
hay una tendencias en alza durante el mes de febrero con hasta 83 busquedas mensuales.



COMPETENCIA

A continuacion se evaluara el trafico online que generan los principales competidores
zonales.



COMPETENCIA

/tallerjenrique.com

El taller se fundd en el 1994 por José Enrique Fernandez, esta

situado en la zona del congost de Granollers, tiene dos plantas y Ta"er J'" Eﬁﬂféfﬁﬁ
ejerce servicios similares a los ofertados. g

TRAFICO ORGANICO pu El taller J. Enrique, atrae desde su website un
i publico de 31 clics mensuales, posicionando un
31 v o s
numero total de 59 palabras clave dentro del
Clies/mes ranking de Google que redirigen a su sitio web,
| _ | finalmente el coste del tragico en organico es 0.
PALABRAS CLAVE Y COSTE TOTAL DEL TRAFICO ! . .
Actualmente no se encuentran haciendo ninguna
59 43 $0 campafia de pago.
TRAFICO TOTAL PALABRAS CLAVE COSTE DEL TRAFICO BACKLIMKS
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e Organico e Depago

En el grafico anterior podemos ver las oscilaciones del trafico a la website de los ultimos meses.



COMPETENCIA

Trafico Organico

En el siguiente cuadro podemos ver las kw que generan mas trafico a la web deL competidor a través del canal organico. En
primer lugar encontramos las keywords con mayor volumen de blusqueda, como son: Itv Granollers, taller chapa y pintura,
taller chapa.

En segundo lugar encontramos las kw mejor posicionadas en Google, como el nombre del taller o taller de chapa y pintura
en granollers.

PALABRA CLAVE (59) DIFICULTAD VOL. DE BUSQUEDA ~ POSICION

PALABRA CLAVE (59) DIFICULTAD VOL. DE BUSQUEDA POSICION ~
itv granollers o 81K 9] a2 taller j enrique granacllers ° 40 1
taller chapa y pintura m 6.6K 83 » 83 NUEVOD j enrigque B 20 1
taller chapa a 480 56 v O taller chapa y pintura granollers o 20 1 w1 MUEVO
C-_.Ellt"-.-' =_E’Hr'll:||er'5 o 48':' 5? ‘5 tEI |ergr'E||"-:-||E’5 m 1?0 5&3

. taller ramassar granollers 70 1845

telefonao itv granollers a 320 44 & 8 e o

taller ramassar 6 70 21a8
mapfre granollers o 260 45 %5

taller colaborador verti o 40 21+3
taller pintura coche o 210 B8 ¥ 85 NUEVOD

itv granollers telefono 93 o 20 22a2
taller granollers m 170 6a3

talleres ramassar 6 70 24 a1
pinturas granollers o 170 42 w1

talleres autorizados por mapfre 6 10 28 » 28 NUEVD
tif verti (4 ] 170 73 %3

talleres chapistas o 10 31 » 31 NUEVD
taller chapa y pintura barcelona o 170 86 a6 -

j enriquez ° 10 35 a2
talleres chapa y pintura barcelona o 170 B7 a5 _ .

- Payl o . taller genesis chapa y pintura o 10 355
pintura granollers o 140 38 a1 pintura granollers o 140 38 a1
pintores granollers o’ 10 64 a3 pinturas granollers o 170 42 =1
talleres ramassar o 70 24 a1 jose chapa y pintura o 10 43 » 43 NUEVO



COMPETENCIA

Trafico por pagina:

En el siguiente cuadro podemos ver La URL de la pagina web posicionada del sitio web, la primera que es la home principal
abarca el 64.2% de cuota de trafico con hasta 20 visitas al mes, la cuota es el volumen estimado del trafico que la pagina
web analizada obtendra si se posiciona las palabras clave existentes, finalmente acompafiada del nimero de palabras clave,

que posiciona el sitio web analizado en la busqueda organica que hacen un total de 42.

URL (4) CUOTA DEL TRAFICO ~ TRAFICO

[/} Taller ] Enrigue - Especialistas en chapa y pintura - Granollers

N o _ 64.529% 20
http:/fwww.itallerjenrigue.com/
[/} Taller ]| Enrigue - Especialistas en chapa y pintura - Granollers . _ _
) o . 38.71% 12
https://wwwitallerjenrigue.com/
[A Taller distinguido Mapfre - Granollers - Taller | Enrique o
https://www.itallerjenrigue.com/politica-de-privacidad/
[/l Aviso Legal - Taller | Enrigue - Taller distinguido Mapfre o
. ) ) L. , L O
https:/www.tallerjenrique.com/aviso-legal/

TODAS LA PALABRAS CLAVE

|

LI

[



COMPETENCIA

/talleres-vargas.com

/ Taller de Plancha y Pintura

Taller de reparaciéon en Granollers, con mas de 25 afios de experiencia en el sector, reparaciones al UAR( :AS
momento de carroceria dafiada por granizo,emplean las técnicas mas actuales y los ultimos \

avances en el sector

TRAFICO ORGANICO / o El taller vargas atrae desde su website un publico
P de 9 clics mensuales, posicionando un numero
total de 74 palabras clave dentro del ranking de

Clics/mes iri iti i
e Google que redirigen a su sitio web, finalmente el
| _ ~ coste del tragico en organico es de 8$.
W) I i g g
ALABRAS CLAVE COSTE TOTALDEL TRAFICO Actualmente no se encuentran haciendo ninguna
74 a24 $8 18 campana de pago.
TRAFICO TOTAL PALABRAS CLAVE COSTEDEL TRAFICO BACKLINKS

6 MONTHS 12 MONTHS 18 MONTHS 24 MONTHS 30 MONTHS 356 MONTHS ALL
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¢ Organico » Depago

En el grafico anterior podemos ver las oscilaciones del trafico a la website de los ultimos meses.



COMPETENCIA

Trafico Organico

En el siguiente cuadro podemos ver las kw que generan mas trafico a la web deL competidor a través del canal organico. En
primer lugar encontramos las keywords con mayor volumen de busqueda, como son: precio pintar coche, pintar coche
precios, precio pintura coche..

En segundo lugar encontramos las kw mejor posicionadas en Google, como taller de chapa y pintura en granollers que
deriva a la posicion 7 en google, peor posicionada que el competidor anterior.

PALABRA CLAVE (74) DIFICULTAD VOL. DE BUSQUEDA ~ POSICION PALABRA CLAVE (74) DIFICULTAD VOL. DE BUSQUEDA POSICION ~ COMPETENCIA
precio pintar coche 2 4K 61 a28 taller chapa y pintura granollers o 20 7 = 7 NUEVOD 0.3
_ _ taller granollers m 170 1313 0.09
pintar coches precios 24K 5O a 25
planchista barato barcelona o 10 13 a2 0.2
precio pintura coche 24K A48 » 48 NUEVOD
pintar coche barato barcelona o 140 18 & 3 0.4
pintar un coche precio 2.4K 65 a 24
pintar coche barcelona o 260 22 a3 0.41
pintar coche precio 11K 67428 pintar coches barcelona = 260 2347 0.72
talleres de pinturas u 880 97 » 97 MUEVO pinto coches barato barcelona o 10 27 & 14 0
nintura reparacion coche o 390 68 v 68 NUEVO pintar coches baratos barcelona o 140 284 1
i ) pintar furgoneta precio o 140 2B a5 0.23
reparacion pintura coche o 390 68 » 58 NUEVD
chapista economico barcelona n 10 29 019
taller chapa y pintura precios o 260 07 » 91 MUEVD
pintura granollers o 140 29 w39 0.04
pintar coches barcelona o 260 23 a7
taller chapa y pintura barcelona b... o 30 20a5 0.61
pintar coche barcelona a' 260 2243 chapa y pintura barato barcelona o 20 30 ¥ 30 NUEVO 0.67
taller de pintura coches o 210 517 = 51 HUEVD chapista barato barcelona o 40 31 0.34
taller pintura coches o 210 68 ¥ 58 NUEVO pintor de coches barato [ 3 ) 10 32 v 32 HUERVO 0.78
) pintar vehiculo precio ° 10 33 » 33 NUEVD 0.44
taller pintura coche ﬂ' 210 49 » 49 NUEVOD



COMPETENCIA

Trafico por pagina:

En el siguiente cuadro podemos ver La URL de la pagina web posicionada del sitio web, la primera que es la home principal
abarca el 100% de cuota de trafico con hasta 9 visitas al mes y un posicionamiento de palabras clavde de 69.

URL (2) CUOTA DEL TRAFICO ~ TRAFICO TODAS LA PALABRAS CLAVE
[/ Taller de pintura para coche en Granollers a precio muy ... A3
" ; 100 4 5
https://talleres-vargas.com/

[/} Taller de plancha y pintura Vargas en Granollers

http://talleres-vargas.com/



COMPETENCIA

/opvmotor.es

OPV Motor, reconocido taller mecanico de automoviles. Cuentan con una solida experiencia que 92 0 P “
garantiza la calidad de nuestros servicios. Ademas, trabajamos con todo tipo de vehiculos.
Visitenos, estamos en Granollers.

TRAFICO ORGANICO o El taller OPV motor, tiene una escasa presnecia en el mundo
0 difital, atrae desde una media de O clics mensuales,
posicionando un numero total de 4 palabras clave dentro del

Clics/mes . . . i -
ranking de Google que redirigen a su sitio web, finalmente el
PALABRAS CLAVE / COSTE TOTAL DEL TRAFICO / coste de| tragico en organico es de_ 0%. _ .
Actualmente no se encuentran haciendo ninguna campafa
4 $0 de pago.
TRAFICO TOTAL PALABRAS CLAVE COSTEDEL TRAFICO BACKLINKS

6 MONTHS 12 MONTHS 18 MONTHS 24 MONTHS 30 MONTHS 36 MONTHS ALL
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Actualizacion de la base di
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En el grafico anterior podemos ver las oscilaciones del trafico a la website de los ultimos meses.


https://www.opvmotor.es/que-ofrecemos
https://www.opvmotor.es/que-ofrecemos
https://www.opvmotor.es/contacto

COMPETENCIA

Trafico Organico

En el siguiente cuadro podemos ver las kw que generan mas trafico a la web deL competidor a través del canal organico. en
este caso encontramos con 4, la mejor posicionada es motor show Granollers, y la palabra con mayor volumen de
blusqueda es motor mecanico.

PALABRA CLAVE (4) DIFICULTAD VOL. DE BUSQUEDA POSICION -~

taller chapa y pintura granollers 20 46 v 45 MUEVD

50 78 13

motor mecanico

MOTor sNow grano | 871 » 81 NUEVD

im

=

20 92 » 92 MUEV

.

taller de motores

=



RESUMEN

TALLERJ

TALLERES

OPVMOT

OR

TABLA RESUMEN DE LOS COMPETIDORES

Trafico SEO

Ll
»
o 31
0
Z
LL]
Trafico SEO
2
®) 9
<
>

Trafico SEO

O

Trafico SEM

O

Trafico SEM

O

Trafico SEM

O

N° Backlinks

30

N° Backlinks

99

N° Backlinks

201

Podemos concluir sobre la competencia en los
alrededores de Granollers, no esta muy
posicionada en el canal digital, por lo que, la
mayoria son clientes de transito peatonal y de
boca a boca, eso por un lado nos abre un abanico
de posibilidad en el canal online a la hora de
posicionarnos por encima de la competencia, por
otro, habra que tener en cuenta el trato al cliente,
la fidelizacidon y el compromiso para poder contar
con clientes afianzados y asiduos. Como valor
diferencial podriamos anadir un sistema de citas
desde la website o mayor numero de contactos
posible, como por ejemplo whatsapp o un
chatbot que ayude en la resolucion de dudas al
cliente y nos agilice el proceso de reserva.
Finalmente, los competidores no hacen uso el
canal de pago ni las redes sociales, opciones que
nos da a valorar para anadir un valor adicional a
la empresa.



DAFO

A través del DAFO se ha estudiado la situacion actual y se analizaron las caracteristicas internas (debilidades y fortalezas) y
externas (amenazas y oportunidades). Una Fortaleza es un aspecto positivo de una situacién interna y actual, es decir, una ventaja
competitiva, mientras que una Debilidad es un aspecto negativo de la situacidon actual, es decir una carencia o punto débil.

Por otro lado, consideraremos una Amenaza cualquier aspecto negativo del entorno exterior que puede poner en peligro la
consecucion de nuestros objetivos. Por ultimo, sera una Oportunidad aquel aspecto positivo del entorno exterior que nos pueda
generar una ventaja competitiva en el futuro.

DEBILIDADES FORTALEZAS

e Personal joveny con mucha
motivacion.

e Conocimientos y experiencia
previa.

e Sin necesidad de inversion en
reformas del local.

e Necesidad de financiacion
externa.

e Empresa pequena.

e NO cuenta con un
departamento o personal
encargado del marketing.

AMENAZAS OPORTUNIDADES
e Competencia con e Variedad de servicios.
experiencia. e Debilitamiento de los
e Sin presencia en los nucleos competidores dentro den canal
urbanos. digital.

e Amplio grupo de clientes
potenciales.



RENTABILIDAD

Datos economicos del proyecto y su posible rentabilidad.




RESUMEN ECONOMICO

PROYECCIONES FINANCIERAS (3 YEARS)

Total PEE=ZT

Inflows

Net profit  Dec-21

Net Profit Dec-21
Percentage

*Ver datos completos en anexo.

Dec-22

Dec-22

Dec-22

Dec-23

Dec-23

Dec-23

750 €

500 €

250 €

0€

December 2021

*Beneficio neto

December 2022

December 2023



CONCLUSIONES

PROYECCIONES FINANCIERAS (3 YEARS)

e Considerando el mercado alcanzable dentro de las busquedas y el trafico de la calle, estimamos un promedio mensual de 100 clientes
el primer afno, 120 el seqgundo y 140 el tercero.

e Segun informacion de mercado se estima el 75% de la clientela, adquiere servicios estandar y el 25% restante, un servicio prémium.

e Para el primer afo, se proyecta un ingreso mensual aproximado de 10.875 euros, con un costo promedio de 5.600 euros, lo cual
arroja un beneficio neto de 5.200 euros.

e Para el segundo se estima una subida en las ventas, estimandose en consecuencia un ingreso promedio mensual de 13.000 euros, y

un beneficio neto de 7.000 euros. Y para el Ultimo afio analizado, se espera que las ventas sigan aumentando, proyectando un
ingreso mensual promedio de 15.200 euros, con un beneficio final de 8.700 euros al mes.

*Ver datos completos en anexo.



RESUMEN ECONOMICO

Numero total de unidades, (servicios)

3000

2000

1000

December 2021

*Ver datos completos en anexo.

December 2022

December 2023

Porcentaje de reparticion de servicios.

100%



CONCLUSIONES

e Seincluyen gastos iniciales de inversion por la adquisicion de maquinaria necesaria para la prestacion de servicios
estéticos, por un valor de 10.000 euros, lo cual impacta fuertemente en la rentabilidad promedio del primer afio. Sin
embargo la rentabilidad promedio del proyecto, a lo largo de los 3 afios analizados se estima en 45%.

e Considerando, la estructura de ingresos y gastos que hemos analizado y detallados en el plan, consideramos que el
negocio es rentable.

*Ver datos completos en anexo.



Tienes
Preguntas?

START =————— hello@tuplandeempresa.eu




